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*Variazione (in $) di alcuni indicatori ogni 1.000 $ investiti.
Fonte: NVCA, 2001

L’impatto economico del venture capital negli Stati Uniti*
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L’impatto economico del venture capital nel Regno Unito
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L’impatto economico dei buy-out in Italia 
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Fonte: LIUC-INSEAD, 2001
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L’impatto economico del venture capital in Europa*

Fonte: EVCA, 2002
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* Percentuale di casi in cui si sono verificate variazioni.



6AIFI

I problemi che ancora ostacolano lo sviluppo del mercato

Limitato numero di operatori

Ridotto numero di operazioni

Equity gap nell’early stage high tech e nelle
imprese di piccole dimensioni

Disomogeneità dell’offerta a livello territoriale

Assenza di operazioni di turnaround
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Promozione dell’attività di Private Equity e ampliamento del mercato

§ Divulgazione mirata e politica di comunicazione verso le imprese

§ Promozione di incentivi specifici per alcune categorie di operatori/operazioni

§ Monitoraggio del contesto normativo

Internazionalizzazione del settore e dell’Associazione

§ Collaborazione intensa con EVCA 

§ Consolidamento dei rapporti con le altre associazioni europee

§ Consolidamento dei rapporti con gli investitori internazionali

Potenziamento dei canali di raccolta

§ Promozione di nuovi operatori

§ Iniziative dedicate agli investitori istituzionali italiani

I filoni di intervento


